
3 soluciones estratégicas 
ante la triada

inflación-guerra-pandemia
 



Problemas

Difícil transferir todos los costes al precio final
actual de los productos/servicios
Descenso de ventas y clientes
Aumento de costes

Inflación

Falta de materias primas
Aumentos de costes
Problemas de logística

Guerra

Soportar costes fijos sin ventas
Aumento de medidas de PRL y protección
Incorporar nuevas medidas laborales y
teletrabajo

Pandemia



Soluciones

Negociación con proveedores y clientes para
adaptar los costes e ingresos a la situación actual.
Asegurar suministros, condiciones y contratos
Mejoras en los productos y/o servicios
Incorporar mentalidad agile y lean

Minimizar efectos a corto plazo

Automatizar procesos y procedimientos rutinarios
Incorporar acciones de growth marketing para
acelerar el crecimiento
Focalizar en mejorar la productividad y capacidades
del equipo
Ampliar el número de proveedores

Optimizar el modelo de negocio

Adaptar los procesos y procedimientos a la nueva
situación
Invertir en transformación digital en los puntos claves
Explorar nuevos modelos de negocio
Hacer más que analizar

Ventajas competitivas y cadena de valor



Contacta con nosotros

DIRECCIÓN POSTAL
Paseo de la Castellana, 153 Bajo  
28046, Madrid, España

CORREO ELECTRÓNICO
info@grupodrakkar.com
aceleracion@renovapyme.com

TELÉFONO/WHATSAPP
+34 686 92 81 61


